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CONSULTORES DE COMUNICACION

Hipotecasy asesores

financieros

UANDOllega el momento
de solicitar una hipoteca
para adquirir una vivien-
da, la gran mayoria desea
gestionarla lo antes posible. Para
ahorrar tempo, esfuerzo y trdmi-
tes, que puedan ralentizar el proce-
s0 de compra, se simplifican las ges-
tiones y el crédito suele ramitarse
en la sucursal bancaria mds cercana
o donde se conoce a alguien. Es la
opcién mas cdmoda y habitual. Sin
embargo, esta actitud puede resul-
tar, alalarga, un caro desacierto.

La compra de un inmueble supo-
ne un esfuerzo econdmico muy
grande como para precipitarse en la
toma de una decisidn tan trascen-
dental. Sin embargo, curiosamen-
te, es Ia tendencia mayoritaria a di-
ferencia de lo que ocurre con otros
articulos. Mientras que en la adqui-
sicion de bienes de consumo como

el coche, el ordenador, o la televi-
s10n, acudimos a diferentes estable-

cimientos para comparar calidad y
precio hasta encontrarla oferta que
mejor se adapta a lo que buscamos,
somes muy impulsivos y emociona-
lesenel caso de la financiacion de la
vivienda. ; Por qué?

Nos abruma el mismo operarivo
que en los otros casos y ante un am-
plio panorama de ofertas aparen-
temente similares, nos inclinamos
por la cercania y comodidad que
nos oferta la oficina mas proxima o
en la que somos clientes. No tene-
mos en cuenta otros muchos facto-
res que podrfan mejorar sustan-
cialmente esa oferta y que varian
de una sucursal a otra. Se toman
asi, decisiones desacertadas que
implican mucho dinero. As{ por
ejemplo, unas décimas de punto
arriba o abajo en la tasa de interés

La falta de tiempo,

el desconocimiento

de las multiples
ofertas bancarias
y la comodidad no
deberian de ser
los elementos que
determinaran
el tipo de
hipoteca

del préstamo pueden
suponer cientos o miles
de euros al afio, lo cual, es
_mucho dinero si hablamos
de la compra de una vivienda
a 30 afios, y mds teniendo en
cuenta los actuales precios del
mercado inmobiliario.

En el mejor de los casos, limita-
mos nuestro campao de bisqueda a
una o dos entidades financieras
cuando hay un total de 140 bancos y
cajas con otras tantas ofertas que
podrian adaptarse mejor a nuestras
condiciones, No tenemos tiempo,
huimos de analisis e investigaciones

por lo como-
do que no siem-
prees lo mejor.
Ante esta situa-
cién, surge la figura
del asesor financiero
que ademsds de consti-
tuir un ahorro de tiem-
poydinero, es capaz de
conseguir una hipoteca
en las mejores condi-
ciones del mercado y
que se adaptan a la si-
tuacién particular del
cliente con mas fideli-
dad. Con una simple

llamada telefénica, el
asesor financiero reco-
ge todos los datos parti-
culares ¥ busca entre
bancos, cajas de ahorro
y establecimientos fi-
nancieros de todo el panorama na-
cional la mejor opcidn que se ajuste
alas necesidades del cliente que, sin
esfuerzo, obtiene la mejor oferta.
La falta de tiempo, el desecono-
cimiento de las multiples ofertas
banearias y la comodidad no de-
berian de ser los elementos que
determinaran el tipo de hiporeca.
Por elle, quizé sea el momento de
dejar a los expertos que empleen
su tiempo en buscar la mejor
oportunidad sin que, ademds, su-
ponga coste adicional alguno, al
contrario el coste siempre serd in-
ferior al beneficio del cliente.




